Q‘SCHUSTE{Q

&

4

Key Account Manager ...

Wer sind wir?

Die passende Schraube zur rechten Zeit am richtigen Ort - diesen Fertigungsprozess haben wir uns bei Schuster GmbH Sonderschrauben
zu eigen gemacht und setzen ihn seit mehr als 50 Jahren erfolgreich um.

Im Jahre 1971 gegriindet, haben wir von Beginn an auf eine zielorientierte und systematische Arbeit gesetzt, um im Sinne von Wert- und
Nachhaltigkeit stets gut gerustet fur die Zukunft zu sein. Schnelligkeit, Service und Zuverlassigkeit stehen bei uns im Mittelpunkt

Wir suchen einen Kollegen (m/w/d), der sich fiir Leistung begeistert und gemeinsam mit uns unsere Kunden als Dienstleister
iiberzeugt. Wenn Sie in einem dynamischen Umfeld mit klarem Blick in die Zukunft lhre Fahigkeiten einbringen méchten, dann sind Sie
bei uns genau an der richtigen Stelle!

lhr Ziel:

Als Key Account Manager sind Sie ein zentraler Akteur in unserem Vertriebsteam und tragen mafBgeblich zum Erfolg unseres
Unternehmens bei. Ihr Hauptziel ist, eine vertrauensvolle und langfristige Beziehung zu unseren wichtigsten Kunden aufzubauen und
zu pflegen. Durch lhre strategische Denkweise und Ihr Engagement fordern Sie sowohl das Wachstum und die Zufriedenheit unserer
wichtigsten Kunden wie auch das Wachstum im Unternehmen.

Damit sind Sie fir alle im Team Schuster ein echter Sparringspartner, der seine Erfahrung gewinnbringend einflieBen lasst.

Ilhre Hauptaufgabe ist die Kundenbetreuung und
-entwicklung in Abstimmung mit der Vertriebsleitung
und dem Innendienstteam: lhr Profil:

+ Sie pflegen und entwickeln bestehende Geschaftsbeziehungen + Abgeschlossenes Studium Wirtschaftsingenieurwesen oder BWL,

weiter, indem Sie unsere umsatzstarksten Kunden kompetent alternativ Ausbildung zum Industriekaufmann/frau mit langjahriger
beraten und betreuen Erfahrung und Verantwortung oder vergleichbare Qualifikation
- Sie sind der Kontaktpunkt zwischen unseren Kunden, dem + Berufserfahrung im Vertrieb als Key Account Manager eines
Vertriebsteam sowie den anderen Schnittstellen im Unternehmen metallverarbeitenden Unternehmens
-+ Sie kennen die Situation und das Potential unserer Kunden -+ Ein hohes MafB an technischer Affinitat und Verstandnis fir
+ Sie sorgen dafir, dass unsere Kunden uns und unser technische Zusammenhange/Normen
Potential kennen + Ausgepragte Kommunikationsfahigkeit sowie Fahigkeit,
+ Sie arbeiten an Kalkulation und Erstellung von Angeboten langfristige Beziehungen aufzubauen und zu pflegen
unter Bericksichtigung verschiedener Normen und + Starke analytische und strategischen Denkweise,
Kundenanforderungen mit selbststandige und strukturierte Arbeitsweise
+ Sie supporten maBgeblich die gemeinsame Entwicklung + Teamfahigkeit und Flexibilitat
und Umsetzung von individuellen Kundenstrategien mit der -+ Sicherer Umgang mit MS-Office Anwendungen,
Vertriebsleitung und im Team gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Wenn diese Stelle Sie anspricht, freuen wir uns darauf, Schuster GmbH Sonderschrauben
Sie kennenzulernen. Frau Susanne Hornickel

Senden Sie lhre Bewerbungsunterlagen mit Angabe lhrer IndustriestraBe 2 \ 57555 Brachbach
Gehaltsvorstellungen und dem nachstmaglichen Eintrittstermin Tel. 02745-92 19-10
bevorzugt per E-Mail an: bewerbung@schuster-gmbh.de




